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Βασικές πληροφορίες  της Ρωσίας

	Εκταση
	17.075.400 τετρ. χλμ. 

	Πληθυσμός
	141,4 εκ κάτοικοι. (εκτίμηση Ιουλίου 2007) 

	Κύριες πόλεις 

(απογραφή 2002)
	Μόσχα (πρωτεύουσα)    10,1 εκ. κάτοικοι
Αγ. Πετρούπολη               4,7 εκ. κάτοικοι
Νοβοσιμπίρσκ                  1,4 εκ. κάτοικοι
Εκατερινμπούργκ             1,3 εκ. κάτοικοι
Νίζνιυ Νόβγκοροντ          1,3 εκ. κάτοικοι 

	ΑΕΠ συνολο
	760 δις $

	ΑΕΠ κατά κεφαλήν 

	$6.877 (2006)
$12.186 σε μονάδες αγοραστικής δύναμης

	Γλώσσα
	Ρωσική και λοιπές τοπικές γλώσσες 

	 Πληθωρισμός
	9,6% (2006), πρόβλεψη για το 2007 :  8%

	Νόμισμα
	1 ρούβλι (Rb) = 100 kopek 

	Ισοτιμία (13/9/2007)
	1€ = 35.30 Rb  1$ = 25.5070 Rb

	Σύνολο Ρωσικών εισαγωγών 

Σύνολο κατασκευαστικών εργασιών (μη συμπεριλαμβανομένων των ΜΜΕ)
Αξία υπογεγραμμένων συμβάσεων (μη συμπεριλαμβανομένων των ΜΜΕ)
	$125 δις. (ετήσια αύξηση ~30%)
$315,6 δις

$46,1 δις

	Αύξηση κατασκευών
	15,5% (2006)

	Φορολογικό έτος
	Ημερολογιακό έτος 

	Δημόσιες αργίες
	1 & 2 Ιανουαρίου (Νέο Έτος) 

7 & 8 Ιανουαρίου (Χριστούγεννα)

8 Μαρτίου (Ημέρα της Γυναίκας)

1 & 2 Μαίου (Ημέρα των Εργατών, Εορτή της Άνοιξης)

9 Μαίου (Ημέρα της Νίκης)

12 Ιουνίου (Ημέρα της Ανεξαρτησίας)

7 Νοεμβρίου (Ημέρα της Συμφιλίωσης)

12 Δεκεμβρίου (Ημέρα του Συντάγματος)


 
1. Οι κατασκευές  και η αγορά δομικών υλικών στην Ρωσία 

1.Α. ΚΑΤΑΣΚΕΥΕΣ ΚΤΙΡΙΩΝ – ΔΗΜΟΣΙΑ ΕΡΓΑ
Μετά το 1999, παρατηρήθηκε ανάπτυξη του τομέα των κατασκευών, γεγονός που βοήθησε στην οικονομική ανάπτυξη της χώρας. Είναι γνωστό ότι η οικοδομική δραστηριότητα και οι κατασκευές αποτελούν για οποιαδήποτε χώρα τον σημαντικότερο παράγοντα ανάπτυξης της οικονομίας.
Ο τομέας των δομικών υλικών στη Ρωσία σημείωσε την μεγαλύτερη ανάπτυξη, χάρις κυρίως στα έργα ανακαίνισης κτιρίων που ανελήφθησαν απο τους ιδιώτες. Ο τομέας αυτός παραμένει ανοιχτός στη ρωσική αγορά για όλη την γκάμα των δομικών υλικών. Επίσης, τα τελευταία χρόνια παρατηρείται ότι η διανομή των δομικών υλικών αρχίζει να γίνεται και απο μερικές μεγάλες εξειδικευμένες αλυσίδες καταστημάτων.
Ο τομέας των δημοσίων έργων υποδομής παραμένει ακόμη υπο ανάπτυξη, αφού επικεντρώνεται μόνο στον τομέα των έργων οδοποιίας ή των αστικών έργων και υπηρεσιών. Η κατάσταση φαίνεται ότι θα βελτιωθεί μεσοπρόθεσμα με μεγάλα έργα υποδομής όπως ο πετρελαιαγωγός που θα συνδέει τη Σιβηρία με την Κίνα και τον Ειρηνικό.

Νέα κατασκευαστικά έργα άρχισαν να υλοποιούνται δυναμικά μετά την οικονομική κρίση του Αυγούστου του 1998. Το συνολικό εμβαδόν που καλύπτεται ετησίως από νέα κατασκευαστικά έργα παρουσιάζει ισχυρή και σταθερή αύξηση μετά το 2000.
Περίπου το 80% του όγκου της κατασκευαστικής δραστηριότητος αφορά κατοικίες. Υπολογίζεται ότι, το 2005, υλοποιήθηκαν οικιστικά κατασκευαστικά έργα συνολικού εμβαδού περίπου 70 εκ. τ.μ. σε 138.000 κτίρια. Τα ίδια μεγέθη διατηρήθηκαν και το 2006. Συνεπώς, τα τελευταία τέσσερα έτη, εμφανίζεται μια ανάπτυξη της τάξης του 41%.
ΣΥΝΟΛΙΚΟ ΕΜΒΑΔΟΝ ΝΕΟΔΜΗΤΩΝ ΚΤΙΡΙΩΝ (εκ. τ.μ.)
	Είδος Κτιρίου
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
(α’ 3μηνο)

	Κατοικίες
	40,5
	43,5
	50,4
	62,1
	7,5

	Βιομηχανικές Μονάδες
	2,5
	2,6
	1,2
	1,4
	0,1

	Αγροτικές  Εκμεταλλεύσεις
	1,0
	0,8
	0,3
	0,3
	0,05

	Εμπορικά κτίρια
	1,5
	2,3
	2,0
	2,5
	0,4

	Σχολεία
	1,3
	1,4
	1,1
	1,1
	0,01

	Νοσοκομεία
	1,7
	2,2
	1,2
	1,8
	0,8

	Λοιπά
	1,7
	2,2
	1,2
	1,8
	0,2

	Σύνολο
	49,1
	53,7
	57,1
	70,1
	8,5


Όσον αφορά στον κύκλο εργασιών του κατασκευαστικού, το 1999 παρουσιάστηκε μία πτώση κατά 46%, κάτι που οφειλόταν κυρίως στην υποτίμηση του ρουβλίου τον Αύγουστο του 1998 και όχι στην μείωση των οικοδομικών δραστηριοτήτων. Έκτοτε, η ετήσια ανάπτυξη του κύκλου εργασιών του τομέα υπερβαίνει το 10% (συμπεριλαμβανομένων των δημοσίων έργων), κυρίως λόγω της οικοδομικής δραστηριότητας που αφορά ανοικοδόμηση κτιρίων.

Το 2006, η ανάπτυξη της κατασκευαστικής δραστηριότητας ανήλθε σε περίπου 10%. Παρατηρείται, επίσης, ότι τα δύο τελευταία χρόνια, ότι οι τιμές σε $ των βιομηχανικών κτιρίων είναι ακριβότερες από αυτές των δυτικοευρωπαϊκών πόλεων (π.χ. Παρίσι). Αντίστοιχα, η τιμή των κατοικιών στη Μόσχα ανέρχεται σε $3.000–4.000/τ.μ., ανάλογα με την περιοχή.
ΑΞΙΑ ΤΩΝ ΣΥΜΒΑΣΕΩΝ ΤΩΝ ΚΑΤΑΣΚΕΥΑΣΤΙΚΩΝ ΕΡΓΩΝ ΣΤΗ ΡΩΣΙΑ
	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Αξία (δις Rb)
	329,9
	558,5
	776,9
	915,5
	1.164,8
	1.468
	1.711,7

	Αξία (δις $)
	12,2
	19,8
	25,8
	28,8
	39,5
	50,9
	62,2

	Μεταβολή % (Rb)
	-
	69,3
	39,8
	17,8
	27,2
	26,0
	16,6

	Μεταβολή % ($)
	-
	62,3
	30,3
	11,6
	37,1
	29,0
	22,1


Συγκρίνοντας τις κατασκευές ανα Περιφέρεια παρατηρούμε ότι το μεγαλύτερο τμήμα των κατασκευαστικών έργων στην Περιφέρεια Μόσχας (~1/3) αφορά στην κατασκευή οικιστικών κτιρίων. Πιο συγκεκριμένα, η οικιστική κατασκευαστική δραστηριότητα στην Περιφέρεια Μόσχας αφορά έκταση 5,3 εκ. τ.μ. (12,1% της συνολικής οικιστικής κατασκευαστικής δραστηριότητας). Αντίστοιχα, το κέντρο της Μόσχας συγκεντρώνει το 11% της συνολικής οικιστικής κατασκευαστικής δραστηριότητας. Άλλες περιοχές με σημαντική οικιστική κατασκευαστική δραστηριότητα είναι η Περιφέρεια Αγίας Πετρούπολης (2,2 εκ. τ.μ.,), η Περιφέρεια Κρασνοντάρ  (1,8 εκ. τ.μ.), η Δημοκρατία Ταταρστάν (1,7 εκ. τ.μ.), η Περιφέρεια Μπασκορστάν (1,6 εκ. τ.μ.), και οι πόλεις Ροστόβ-να-Ντονού, Τυουμέν, Σβερντλόβσκ και Τσελυάμπινσκ.

ΟΙΚΙΣΤΙΚΗ ΚΑΤΑΣΚΕΥΑΣΤΙΚΗ ΔΡΑΣΤΗΡΙΟΤΗΤΑ ΑΝΑ ΠΕΡΙΟΧΗ
	Μόσχα–Κέντρο
	11%

	Περιφέρεια Μόσχας
	12%

	Κεντρική Ρωσία
	12%

	Περιφέρεια Αγίας Πετρούπολης 
	12%

	Βόρεια Ρωσία
	4%

	Νότια Ρωσία
	14%

	Περιοχή Βόλγα
	22%

	Περιοχή Ουραλίων
	8%

	Σιβηρία
	10%

	Άπω Ανατολή
	2%


Ο Δημόσιος Τομέας ενδιαφέρεται κυρίως για έργα κοινωνικής κατοικίας και κτιρίων Δημοσιών Υπηρεσιών, ενώ οι μεγάλες ρωσικές κατασκευαστικές εταιρείες ενδιαφέρονται για επενδύσεις σε ακίνητα. Σύμφωνα με επίσημα στατιστικά στοιχεία, οι επενδύσεις σε ομοσπονδιακό επίπεδο για κοινωνικές κατοικίες έφθασαν τα $1,8 δις, 2005.
Το Ομοσπονδιακό Γραφείο Αστικών Κατασκευών και Υπηρεσιών (ROSSTROY) αναλαμβάνει τη χρηματοδότηση κατασκευαστικών έργων στην περιφέρεια αλλά η χρηματοδότηση των έργων διαφέρει απο Περιφέρεια σε Περιφέρεια.

Προς το παρόν, όλες οι μεγάλες ρωσικές εταιρείες εκτελούν έργα κατασκευής κτιρίων μέσω των θυγατρικών τους, όπως η Glavmosstroy (Bazovi Element), η Otkritie Investitsii (Interros), η Renova (Renova), η Sistema Gals (Sistema), η Verkhnyaya Pichma (Ougmk) και η Gazpromarena (Gazprom).
Παράλληλα, τα μεγάλα Γραφεία εύρεσης ακινήτων όπως το MIAM και το MIEL INCOM ενδιαφέρονται και για επενδύσεις στον τομέα των ακινήτων.

Οι σπουδαιότερες κατασκευαστικές εταιρείες που δραστηριοποιούνται στον οικιστικό τομέα είναι ρωσικές  και κυρίως εταιρείες της Μόσχας που δραστηριοποιούνται, όμως, και στην περιφέρεια, όπως η Su 155, η DSK -1, η PIK, η INTEKO, η GLAVMOSSTROY, η MFS6, η DON STORY, η CAPITAL GROUP, η DROUZHBA, η SU-HOLDING, η KROST, η KONTI και η MIRAX. Βέβαια, οι επιχειρήσεις αυτές δραστηριοποιούνται και στον τομέα κατασκευής εμπορικών κτιρίων, λόγω της μεγάλης ζήτησης που παρουσιάζεται για εμπορικά ακίνητα.

Στον τομέα κατασκευής Εμπορικών Κέντρων και Γραφείων η κατάσταση είναι διαφορερική αφού δραστηριοποιούνται τόσο εγχώριες όσο και αλλοδαπές επιχειρήσεις.

Κάποιοι όμιλοι εκτελούν και δραστηριότητες επενδύσεων και ανάπτυξης, όπως η ST GROUP, η TEMA και η SISTEMA, από ρωσικής πλευράς, και η AIG, η IMOCHAN και η IKEA, από τις αλλοδαπές εταιρείες.

Ο κύκλος εργασιών των Αρχιτεκτόνων και των Πολιτικών Μηχανικών στη Ρωσία  αυξήθηκε σημαντικά τα τελευταία χρόνια. Υπολογίζεται ότι την τετραετία 2000-2004, σημειώθηκε αύξηση περίπου 400%. Αυτό είχε ως αποτέλεσμα την προσέλκυση αλλοδαπών Αρχιτεκτόνων και Πολιτικών Μηχανικών στη ρωσική αγορά εργασίας. Παρατηρείται ότι η ανάπτυξη του κύκλου εργασιών των επαγγελματιών είναι υψηλότερη από εκείνη του κατασκευαστικού τομέα, γενικότερα. Επίσης, όσον αφορά στα μεγάλα έργα, παρατηρείται τα τελευταία χρόνια μια τάση υπογραφής συμβάσεων με ξένες εταιρείες, Αρχιτέκτονες και Πολιτικούς Μηχανικούς.

Η άσκηση του επαγγέλματος του Πολιτικού Μηχανικού στη Ρωσία απαιτεί την έκδοση ειδικής άδειας, χωρίς κανέναν περιορισμό όσον αφορά στις αλλοδαπές εταιρείες. 

ΑΞΙΑ ΑΝΑΛΗΨΗΣ ΣΥΜΒΑΣΕΩΝ ΠΟΛΙΤΙΚΩΝ ΜΗΧΑΝΙΚΩΝ ΚΑΙ ΑΡΧΙΤΕΚΤΟΝΩΝ ΣΤΗ ΡΩΣΙΑ

	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	Αξία (δις RB)
	12,1
	20,8
	33,6
	44,9
	45,5
	81,4

	Αξία (δις $)
	0,45
	0,74
	1,12
	1,41
	1,54
	2,82

	Μεταβολή % (Rb)
	-
	71,9
	61,5
	33,6
	1,3
	78,9

	Μεταβολή % ($)
	-
	64,5
	51,4
	26,5
	9,2
	48,2


1.Β. Ο ΑΡΙΘΜΟΣ ΤΩΝ ΚΑΤΑΣΚΕΥΑΣΤΙΚΩΝ ΕΤΑΙΡΕΙΩΝ ΣΤΗΝ ΡΩΣΙΑ
Στη Ρωσική Ομοσπονδία υπολογίζεται ότι δραστηριοποιούνται περίπου 110.000 κατασκευαστικές επιχειρήσεις, οι οποίες διαθέτουν την απαιτούμενη άδεια κατασκευών. Το μεγαλύτερο μέρος αυτών είναι ιδιωτικές εταιρείες με λιγότερους από 10 εργαζόμενους.

Η άδεια εξασκήσεως επαγγέλματος ή άσκησης κατασκευαστικής δραστηριότητας εργασίας λαμβάνεται κατόπιν σχετικής αίτησης και μπορούν να την αποκτήσουν και αλλοδαπές επιχειρήσεις.

Οι Ομοσπονδιακές Αρχές της Ρωσίας, προς το παρόν τουλάχιστον, σκέφτονται να καταργήσουν το σχετικό σύστημα αδειοδότησης και να το αντικαταστήσουν με το σύστημα της υπευθυνότητας και της ασφάλειας της κατασκευής, κατά το πρότυπο των ευρωπαϊκών χωρών.

Οι αλλοδαπές κατασκευαστικές εταιρείες που δραστηριοποιούνται στη Ρωσία και είναι οι πλέον δραστήριες είναι οι τουρκικές, με πρώτη την ΕΝΚΑ. Η επιτυχία της στη ρωσική αγορά έγκειται τόσο στις διασυνδέσεις της, όσο και στο χαμηλό εργατικό κόστος των Τούρκων εργατών  (αποτελούν το 90% του συνολικού προσωπικού των τουρκικών επιχειρήσεων). Παράλληλα, η ρωσο-τουρκική Συμφωνία Αποφυγής Διπλής Φορολογίας είναι η πλέον συμφέρουσα, αφού προβλέπει τη δυνατότητα ίδρυσης προσωρινής επιχείρησης στον κατασκευαστικό τομέα για διάρκεια 24 μηνών, ενώ για πολλές ευρωπαϊκές χώρες το αντίστοιχο διάστημα είναι ένα έτος.

Άλλες αλλοδαπές επιχειρήσεις που δραστηριοποιούνται στη ρωσική αγορά είναι η αυστριακή STRABAG, η γερμανική HOECHTIEFF, η γαλλική BOUYGYES, η CODEX, η VINCI CONSTRUCTIONS κλπ.
Υπάρχει επίσης μεγάλη παρουσία στον τομέα των εξειδικευμένων κατασκευαστικών εργασιών από εταιρείες όπως η INEO και η SNEF (ηλεκτρικές εγκαταστάσεις), η CUCIN (κλιματισμός), η WEST STRΟY και η RP (υδραυλικά), η MK3 (αρχιτεκτονικές μελέτες) και η MASTER STORY.
1.Γ. ΤΑ ΔΟΜΙΚΑ ΥΛΙΚΑ ΣΤΗΝ ΡΩΣΙΑ

Εκτιμάται ότι στη ρωσική αγορά δομικών υλικών δραστηριοποιούνται περίπου 9.000 επιχειρήσεις. Σε αυτές θα πρέπει να προστεθούν άλλες 700 επιχειρήσεις στον τομέα των τζαμιών και των υαλοπινάκων.
Το σύνολο της Ρωσικής παραγωγής δομικών υλικών στη Ρωσία αποτελεί το 3% της συνολικής βιομηχανικής παραγωγής.
Μετά το 1999, η εγχώρια παραγωγή δομικών υλικών σημειώνει σημαντική ανάπτυξη. Αυτή οφείλεται τόσο στην ανάπτυξη της οικοδομικής δραστηριότητας όσο και στην ανάπτυξη πολλών αλλοδαπών εταιρειών, ιδιαίτερα δε των developers. Παράλληλα, λόγω των τελωνειακών δυσχερειών και των προβλημάτων διοικητικών μέριμνας (logistics), οι αλλοδαπές εταιρείες ενδιαφέρθηκαν και για την εγχώρια παραγωγή.
Μεταξύ των ξένων παραγωγών οικοδομικών υλικών που παράγουν προϊόντα στη Ρωσία βρίσκονται η SAINT GOBAN (σύνθετα –μονωτικά υλικά), η GLAVERBEL (τζάμια, υαλοπίνακες), η ΚΝΑUFF (γύψινα), η TARKETT SOMMER _SINTELON (πλακίδια), η KBE, η REHAU και η VEKA (προφίλ για πόρτες-παράθυρα πλαστικά) και η LAFARGES (τσιμέντο).

ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΟΙΚΟΔΟΜΙΚΩΝ ΥΛΙΚΩΝ ΣΤΗΝ ΡΩΣΙΑ
	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Τσιμέντο (εκ. τν.)
	28,5
	32,4
	35,1
	37,7
	41
	45,6
	48,5

	Πλακίδια δαπέδου (εκ. τ.μ.)
	24,4
	31,4
	31,2
	19,1
	27,4
	35,6
	-


Στην εγχώρια παραγωγή παρατηρούμε φαινόμενα κάθετης και οριζόντιας συγκέντρωσης, όπως η εταιρεία EUROTSIMENT, η οποία κατέχει σήμερα πάνω από το 50% της αγοράς τσιμέντου της  Ρωσίας, μετά την εξαγορά του ομίλου ΜΚΚ, ο οποίος δραστηριοποιείται στην εξόρυξη πετρωμάτων και κατείχε το 30% της ρωσικής αγοράς.

Οι περισσότεροι βιομήχανοι δομικών υλικών ανέλαβαν να εκτελέσουν σημαντικά έργα εκσυγχρονισμού και επέκτασης των δραστηριοτήτων τους, τα οποία προσφέρουν επιχειρηματικές ευκαιρίες για Πολιτικούς Μηχανικούς και παραγωγούς εξοπλισμού σχεδόν κάθε είδους. Σημειώνουμε ότι, παρόλη την ανάπτυξη του κατασκευαστικού τομές, υπάρχει ακόμα ισχυρή ζήτηση για βιομηχανικά κτίρια.
Τέλος, τα εισαγόμενα δομικά υλικά υψηλής ποιότητας καταλαμβάνουν το 30-50% της ρωσικής αγοράς.

Γενικά, οι χονδρέμποροι–διανομείς είναι συνήθως και εισαγωγείς, παράλληλα . Τα προσφερόμενα στον πελάτη προϊόντα είναι είτε εγχώρια προϊόντα χαμηλότερης ποιότητας, είτε εισαγόμενα προϊόντα υψηλότερης ποιότητας. Οι εγκατεστημένοι στη Μόσχα διανομείς–χονδρέμποροι έχουν δημιουργήσει δίκτυα διανομής που καλύπτουν σχεδόν όλη τη Ρωσία.

Είναι γνωστό ότι οι εισαγωγές δομικών υλικών απ’ ευθείας στις Περιφέρειες παρουσιάζουν μικρότερη ανάπτυξη. Το μεγαλύτερο πρόβλημα είναι οι δυσκολίες κατά τον εκτελωνισμό.

Σύμφωνα με ανεπίσημες πηγές, οι ημιπαράνομες εισαγωγές (μείωση των τελωνειακών δασμών με διαφορετικές τεχνικές) αντιπροσωπεύουν το 60–80% των εισαγόμενων δομικών υλικών στη Ρωσία.

Ο κύκλος εργασιών των υλικών υδραυλικού στη Ρωσία εκτιμάται περίπου στα $7 δις, το 50% των οποίων αφορούν την Περιφέρεια Μόσχας. Εκτιμάται ότι, ως το 2010, θα έχουμε ετήσια αύξηση της τάξης του 10%.
Η διανομή των προϊόντων αυτών γίνεται από 4 κατηγορίες διανομέων:

- Αποθήκες και ανοιχτές αγορές δομικών υλικών (65% της συνολικής αγοράς),
- Μόνιμες εκθέσεις και οι κλειστές αγορές,
- Ειδικευμένα καταστήματα,
- Αλυσίδες καταστημάτων (π.χ. GSB, OBI, LEROY MERLIN, CASTORAMA) και άλλες αλυσίδες που σχεδιάζουν να εισέλθουν στην Ρωσική αγορά όπως π.χ. PRAKTIKER, KESKO, FISHMAN. Η είσοδος της GSB στη ρωσική αγορά δεν περιορίζεται μόνο στη Μόσχα αλλά θα επεκταθεί τελικά σε όλες τις πόλεις άνω του 1 εκ. κατοίκων.

Παράλληλα, υπάρχουν τοπικές αλυσίδες προϊόντων υδραυλικού και κηπευτικών εργαλείων, όπως η Laverna, η Stroymaster, η Tecs, η Avangard, η Starich Khottabych, η Home Center, η Nash Dom κλπ.
To μερίδιο αγοράς των εξειδικευμένων αλυσίδων καταστημάτων εκτιμάται περίπου στο 15%. Το 10% αυτού αφορά στην αλυσίδα GSB, η οποία παρουσιάζει σταθερή ανάπτυξη. Το άνοιγμα νέων τέτοιων αλυσίδων καταστημάτων στο μέλλον αναμένεται να ενισχύσει το μερίδιο αγοράς σε επίπεδα 30-40% μέχρι το 2010.

Κατά το 2006, σύμφωνα με τα επίσημα στατιστικά στοιχεία της Ρωσικής Στατιστικής Υπηρεσίας, περίπου το 90% των εταιρειών του τομέα δομικών υλικών επένδυσαν στον εκσυγχρονισμό του εξοπλισμού τους, το 65% επένδυσαν σε νέα εισαγόμενα υλικά και το 22% αγόρασαν μεταχειρισμένα υλικά.

2- Η παραγωγή 
Όπως έχουμε σημειώσει σε προγενέστερα σημειώματα του Γραφείου μας, η παραγωγή πρώτων υλών αλουμινίου (αλουμίνας) είναι σημαντική στη Ρωσία, αφού η χώρα συμπεριλαμβάνεται μεταξύ των μεγαλύτερων παραγωγών στον κόσμο.

Όσον αφορά στην παραγωγή προφίλ αλουμινίου για πόρτες και παράθυρα, υπάρχει σημαντική παραγωγή προϊόντων χαμηλής κυρίως ποιότητας. Για το λόγο αυτό, υπάρχει μεγάλη ανάγκη για προϊόντα αλουμινίου υψηλής ποιότητας και ιδιαιτέρως για συστήματα αλουμινίου. Πιο συγκεκριμένα, περίπου 200.000 τόνοι προφίλ αλουμινίου παράγονται από συνολικά 22 ρωσικά εργοστάσια (π.χ. AGS, TATPROF, REALIT, MOSMEK, VSMPO κλπ.) δυνατότητας παραγωγής ως και 15.000 τόνων. Από αυτά, το 55% περίπου αφορά αρχιτεκτονικά προφίλ αλλά δεν μπορεί κανείς να παραγνωρίσει και τη σημαντική ενίσχυση της ζήτησης βιομηχανικού προφίλ, λόγω της ενίσχυσης της ρωσικής βιομηχανίας.
3. Κατανάλωση – Αγορά

Εκτιμάται ότι η κατανάλωση προϊόντων αλουμινίου είναι σημαντική στη Ρωσία, αφού υπάρχει σημαντικός οικοδομικός οργασμός σ’ όλη την χώρα και, όπως προαναφέραμε, η οικοδομική δραστηριότητα αυξάνεται πάνω απο 10% ετησίως.
Σύμφωνα με ανεπίσημες στατιστικές, ο γενικός όγκος πωλήσεων αλουμινίου το 2006 ανήλθε σε $730-740 εκ. και παρουσίασε αύξηση περίπου 20%, σε σχέση με το 2005. Στο αρχιτεκτονικό προφίλ παρατηρείται καλύτερη εικόνα, αφού η αύξηση των πωλήσεων εκτιμάται γύρω στο 25%. Οι ίδιες εκτιμήσεις αναφέρουν ότι το 2007, η κατανάλωση προφίλ αλουμινίου θα φτάσει τους 212.000 τόνους. Επίσης, εκτιμάται ότι η πραγματική δυνατότητα απορρόφησης προφίλ αλουμινίου ανέρχεται σε 480.000 τον. ετησίως. Σε σύγκριση με τα ευρωπαϊκά κράτη η ανά κάτοικο κατανάλωση είναι ακόμα πολύ μικρή (0,05 kg/ άτομο).
Υπάρχουν σήμερα άμεσες ανάγκες για οικιστικά κτίρια, εμπορικούς χώρους αλλά και Γραφεία, αφού στις μεγάλες πόλεις της Ρωσίας παρουσιάζεται έλλειψη τέτοιων χώρων. Προς το παρόν τουλάχιστον η αγορά καλύπτετσαι απο εγχώρια προϊόντα χαμηλής ποιότητας. Όσον αφορά τα προϊόντα υψηλότερης ποιότητας, στην εγχώρια αγορά κυκλοφορούν προϊόντα των γερμανικών εταιρειών SUCHO, HUCK και HAGEWENT και της βελγικής REYNERS, ενώ υπάρχουν και κάποιοι εισαγωγείς πολωνικών προϊόντων, οι οποίοι διακινούν και κάποια ισπανικά προϊόντα. Στην αγορά διακινούνται, επίσης, και κάποια τουρκικά προϊόντα χαμηλότερης ποιότητας, τα οποία κυρίως χρησιμοποιούνται από τις τουρκικές κατασκευαστικές εταιρείες.

4. Προώθηση & Διαφήμιση 
Από τη μέχρι σήμερα εμπειρία, προκύπτει ότι για την προώθηση προϊόντων αλουμινίου στην εγχώρια αγορά δεν απαιτείται διαφήμιση στον καταναλωτή. Ο αποτελεσματικότερος τρόπος προβολής των προίόντων μας είναι η συμμετοχή στη Διεθνή Έκθεση Δομικών Υλικών ΜOSBUILT (Μόσχα) και η ίδρυση κατάλληλης επιχειρηματικής μονάδας στη Ρωσία με εξειδικευμένους μηχανικούς, οι οποίοι να μπορούν να εξηγήσουν στους τεχνίτες αλουμινίου την ποιότητα, την ανθεκτικότητα και τη χρησιμότητα του αλουμινίου, καθώς και τη σωστή εφαρμογή του εκάστοτε συστήματος αλουμινίου.

Παράλληλα, λόγω του μεγέθους αγοράς και των προοπτικών που ανοίγονται στον κατασκευαστικό τομέα, ενόψει των χειμερινών Ολυμπιακών Αγώνων στο Sochi (2014), χρειάζεται σοβαρότερη προσέγγιση της ρωσικής αγοράς με οργανωμένη επιχειρηματική μονάδα, με αποστολή εξειδικευμένων μηχανικών αλλά, κυρίως, με τη δημιουργία αποθηκών και κατάλληλου μόνιμου εκθεσιακού χώρου-εκθετηρίου, όπου οι αλουμινοκατασκευαστές θα μπορούν να δουν καλύτερα τις εφαρμογές. Είναι προφανές ότι οι αποθήκες θα πρέπει να ανταποκρίνονται στο μέγεθος της αγοράς και θα πρέπει να διαθέτουν πάνω από 100 τόνους προϊόντων.

Τέλος, εκείνο που απαιτείται σε ένα μεταγενέστερο στάδιο, προς αποφυγή των τελωνειακών διαδικασιών, είναι η δημιουργία παραγωγικής μονάδος προφίλ αλουμινίου η οποία, κατά το πρότυπο άλλων ευρωπαϊκών εταιρειών πλαστικών προφίλ για πόρτες και παράθυρα, να παράγει προφίλ ή εξαρτήματα αλουμινίου με ρωσικές ή εισαγόμενες πρώτες ύλες. Με τον τρόπο αυτό, οι ελληνικές επιχειρήσεις παραγωγής προφίλ αλουμινίου θα μπορέσουν να εισέλθουν δυναμικά στην Ρωσική αγορά.

Το πλέον σημαντικό που θα πρέπει να διαθέτει μια ελληνική εταιρεία που θέλει να δραστηριοποιηθεί στη ρωσική αγορά  είναι ένα οργανωμένο Γραφείο, στο οποίο να λειτουργεί Τμήμα Μελετών. Επίσης, η εταιρεία θα πρέπει να συνεργάζεται με Πολιτικούς Μηχανικούς και Αρχιτέκτονες.

Στη Μόσχα σήμερα υπάρχουν 5-10 μεγάλα ρωσικά Γραφεία Αρχιτεκτόνων και Πολιτικών Μηχανικών (π.χ. Hazaniov, Pasohim, Skouvatov, Egerat κλπ.) καθώς και περίπου 10 Γραφεία αλλοδαπών αντίστοιχων εταιρειών, τα οποία αποφασίζουν για την τοποθέτηση αλουμινίου στα νέα κτίρια. Σε όλους αυτούς θα πρέπει να γίνουν ειδικά σεμινάρια για την ποιότητα του ελληνικού αλουμινίου και θα πρέπει να προσκληθούν στην Ελλάδα για επιτόπου επίσκεψη και εξέταση των προσφερόμενων συστημάτων Αλουμινίου.

Τέλος, η πρόσκληση Αρχιτεκτόνων, Πολιτικών Μηχανικών και συναφών ειδικοτήτων της εγχώριας αγοράς σε εκδηλώσεις που πραγματοποιούνται στην Ελλάδα, αναμένεται να συμβάλει αποτελεσματικά στην προβολή των προϊόντων μας στη Ρωσία, δεδομένου οτι θα τους παρασχεθεί η δυνατότητα εκπαίδευσης εκ του σύνεγγυς στις νέες εφαρμογές του ελληνικού αλουμινίου, γνωριμίας με τα νέα προϊόντα αλουμινίου κλπ. 

Η πρόσκληση για συμμετοχή σε ειδικές εκδηλώσεις στην Ελλάδα αποκτά ειδική βαρύτητα, δεδομένου οτι τόσο οι εγχώριες εταιρείες που εξειδικεύονται στην τοποθέτηση αλουμινίου όσο και οι μεγάλες κατασκευαστικές εταιρείες της Ρωσίας θα μπορέσουν να γνωρίσουν καλύτερα την ποιότητα και το κύρος των ελληνικών προϊόντων αλουμινίου.

5. Η τιμή 

Η τιμή παίζει καθοριστικό ρόλο στην αγορά προίόντων αλουμινίου, δεδομένου οτι στη Ρωσία ο καταναλωτής έχει να συνυπολογίσει την προσφορά φθηνών προϊόντων εγχώριας και τουρκικής παραγωγής.

Εντούτοις, για τα νέα κτίρια απαιτούνται προϊόντα υψηλότερων προδιαγραφών, ανθεκτικότερα στο ψύχος έναντι των πλαστικών προφίλ. Οι ελληνικές επιχειρήσεις μπορούν και πρέπει να ανταποκριθούν σε αυτή την πρόκληση.

Οι Ρώσοι Αρχιτέκτονες και Πολιτικοί Μηχανικοί καθώς και τα αλλοδαπά Γραφεία πρέπει να εξοικειωθούν πλήρως με τις τεχνικές προδιαγραφές και την ποιότητα των ελληνικών προϊόντων. Απο την άλλη μεριά, αρχίζει να παγιώνεται σταδιακά η άποψη ότι τα τουρκικής προελεύσεως αντίγραφα ελληνικών προϊόντων αλουμινίου, παρά την ανταγωνιστική τους τιμή, δεν είναι ανθεκτικά.
6. Εισαγωγές αλουμινίου στη Ρωσία και εισαγωγικό καθεστώς
Από τα διαθέσιμα στατιστικά στοιχεία του Γραφείου μας, προκύπτει ότι η Ρωσία εισάγει κυρίως προϊόντα αλουμινίου από τη Λιθουανία (3.100 τόνοι το 10μηνο του 2006), τη Γερμανία (2.700 τόνοι το 10μηνο του 2006), την Πολωνία (1.400 τόνοι το 10μηνο του 2006), το Βέλγιο και την Ισπανία. Προς το παρόν, η Ευρωπαϊκή Ένωση διατηρεί τη μερίδα του λέοντος στις ρωσικές εισαγωγές προφίλ αλουμινίου. Τελευταία, ωστόσο, όλο και μεγαλύτερα μερίδια αγοράς αποκτούν οι εισαγωγές από Κίνα (2.300 τόνοι το 10μηνο του 2006 ή 15% των συνολικών εισαγωγών), Τουρκία (2.100 τόνοι το 10μηνο του 2006 ή 12% των συνολικών εισαγωγών) και Ουκρανία (11% των συνολικών εισαγωγών). Επίσης, στη Ρωσική Ομοσπονδία εισάγονται και μικρές ποσότητες προφίλ αλουμινίου από άλλες, μη ευρωπαϊκές, χώρες (5% των συνολικών εισαγωγών).
Όπως φαίνεται και στον κάτωθι πίνακα, την περίοδο Ιανουαρίου-Οκτωβρίου 2006 οι ρωσικές εισαγωγές προφίλ αλουμινίου αυξήθηκαν κατά 22%, ενώ σημειώθηκε και μία μικρή αύξηση και στα εξαρτήματα αλουμινίου (ελάσματα κ.α.). 

ΡΩΣΙΚΕΣ ΕΙΣΑΓΩΓΕΣ-ΕΞΑΓΩΓΕΣ ΠΡΟΦΙΛ ΑΛΟΥΜΙΝΙΟΥ (ΤΟΝΝΟΙ)

	ΕΙΔΟΣ ΠΡΟΪΟΝΤΟΣ
	ΕΙΣΑΓΩΓΕΣ
	ΕΞΑΓΩΓΕΣ

	
	10μηνο 2005
	10μηνο 2006
	%
	10μηνο 2005
	10μηνο 2006
	%

	Στάνταρ προφίλ
	1.086
	1.322
	+22%
	170
	48
	-72%

	Κατασκευαστικό προφίλ
	9.200
	13.672
	+49%
	1.606
	3.228
	+101%

	Εξαρτήματα αλουμινίου
	5.100
	5.190
	+2%
	5.751
	2.581
	-55%


Το α’ 6μηνο του 2007, οι ρωσικές εισαγωγές προφίλ αλουμινίου σημείωσαν αύξηση της τάξης του 46% σε σύγκριση με την αντίστοιχη περίοδο του περασμένου έτους και ανήλθαν σε 11,02 χιλ. τόνους. Τον Ιούλιο, ωστόσο, παρατηρήθηκε κάμψη των εισαγωγών κατά 1% (2,56 χιλ. τόνοι), γεγονός που ερμηνεύεται με εν μέρει κορεσμό της αγοράς.
Όμως, από τις αρχές του έτους, οι εισαγωγές από την Ε.Ε. σημείωσαν πτώση κατά 20%. Αντίθετα, οι εισαγωγές από την Κίνα αυξήθηκαν, φτάνοντας τους 1.700 τόνους. Αντίστοιχα, οι εισαγωγές από την Τουρκία άγγιξαν τους 1.260 τόνους, ενώ οι εισαγωγές από την Ουκρανία ανήλθαν σε 1.150 τόνους. 

Όσον αφορά το εισαγωγικό καθεστώς της Ρωσικής Ομοσπονδίας, τα προϊόντα αλουμινίου επιβαρύνονται με τελωνειακούς δασμούς ύψους 10% ή 20%, αναλόγως. Όλα τα προϊόντα επιβαρύνονται και με Φ.Π.Α. ύψους 18%.

7. Η διακίνηση των προϊόντων αλουμινίου
Όσον αφορά τη διακίνηση, πέραν της παραδοσιακής διάρθρωσης των δικτύων διανομής βιομηχανικών προϊόντων (εισαγωγέας-χονδρέμπορος-λιανική), πρέπει να ληφθεί υπ΄όψιν ότι στην αγορά της Ρωσίας, λόγω  του μεγάλου μεγέθους, παρατηρείται συχνά το φαινόμενο οι διανομείς –χονδρέμποροι να είναι μερικές φορές και εισαγωγείς.

Πολλές φορές, κάποιες ευρωπαϊκές εταιρείες ιδρύουν θυγατρική στη Ρωσία, ελέγχοντας έτσι καλύτερα την αγορά.

Σημασία όμως για την καλύτερη προώθηση των προϊόντων αλουμινίου δεν έχει ο τελικός καταναλωτής, αλλά τα Γραφεία Αρχιτεκτόνων, τα μεγάλα Γραφεία Πολιτικών Μηχανικών και οι Αλουμινοκατασκευαστές, οποίοι αγοράζουν τα προφίλ αλουμινίου και τα τοποθετούν στα κτίρια.

Για την επιτυχημένη διείσδυση στη ρωσική αγορά, πολλές ξένες επιχειρήσεις, ιδίως γερμανικές, έχουν ιδρύσει ειδικά μελετητικά Γραφεία με 30 περίπου ειδικευμένους Μηχανικούς, οι οποίοι επισκέπτονται συχνά όλα τα Τεχνικά Γραφεία Αρχιτεκτόνων και Πολιτικών Μηχανικών και εξηγούν τις εφαρμογές των προϊόντων τους.

8. Συμπεράσματα

· Η Ρωσία εντάσσεται στην κατηγορία των αγορών που βρίσκονται σε φάση μετάβασης προς τους κανόνες της ελεύθερης οικονομίας. Υπο την έννοια αυτή, στο πλαίσιο προετοιμασίας της για ένταξη στον ΠΟΕ, καλείται να  προχωρήσει στην επιτάχυνση εφαρμογής του προγράμματος  διαρθρωτικών αλλαγών, στις οποίες συμπεριλαμβάνεται και ο πλήρης εκσυγχρονισμός του τραπεζικού συστήματος, γεγονός το οποίο θα επιτρέψει τις προϋποθέσεις για ευκολότερη  χορήγηση τραπεζικών δανείων και θα επιτρέψει τη δημιουργία θετικών  προσδοκιών για την αναθέρμανση της οικοδομικής δραστηριότητος. Σήμερα, η οικοδομική δραστηριότητα αυξάνεται ετησίως πάνω απο 10% και υπάρχουν ανάγκες για νέα κτίρια κατοικιών, εμπορικών χώρων και Γραφείων.
· Στην Ρωσία οι εισαγωγές αυξάνονται άνω του 30% ετησίως και η αγοράστική δύναμη κατα 12-15% ετησίως. 
· Το καταναλωτικό κοινό και οι έμποροι της Ρωσίας δέν γνωρίζουν ακόμη  τις προδιαγραφές, την ποιότητα και το κύρος των ελληνικών προϊόντων αλουμινίου. Θα πρέπει επομένως να γίνει σοβαρή προσπάθεια με εξειδικευμένους μηχανικούς απο Ελλάδα στα μεγάλα Γραφεία Αρχιτεκτόνων και Πολιτικών Μηχανικών στη Ρωσία, ιδιαίτερα δε στους Τεχνίτες Αλουμινίου.
· Τέλος, επανερχόμενοι σε παλαιότερες εισηγήσεις του Γραφείου μας, θεωρούμε εφικτή και σκόπιμη την απο κοινού ανάληψη εξωστρεφών πρωτοβουλιών οι οποίες στοχεύουν στην αποτελεσματική προώθηση του ελληνικού αλουμινίου στην εγχώρια αγορά. Πέραν των προαναφερθεισών προσκλήσεων σε εκδηλώσεις στην Ελλάδα, τέτοιες πρωτοβουλίες μπορούν, υπό προϋποθέσεις, να υλοποιηθούν από την ΕΕΑ, τον ΟΠΕ, τον ΣΒΒΕ, τον ΣΕΒΕ και λοιπούς εξαγωγικούς φορείς, σε συνεργασία πάντα με το Γραφείο μας.   
9. Χρήσιμες διευθύνσεις 

Εκθέσεις : MOSBUILD
   - Απρίλιος (κατασκευές γενικά)
                  EXPOSTROY  - Μάρτιος (κατασκευές γενικά)
                  BETONEX       - Φεβρουάριος (μπετόν και άλλα δομικά υλικά)

Κλαδικά περιοδικά:
Arkhitectura,  Materialy, Mir Klunata, Oboustroistra, I Remouv, Okna I Dveri, Optovo Torgorla, Porsk, Professionalno, Sroitestvo, Project Russia, Stroyka.
Federal Agency for Construction And Urbanism
Επικεφαλής: κ. Gruglik Sergey Ivanovich

ul. Stroiteley 8, kor. 2,
Moscow 119991,
Russian Federation.

tel.: +7 495 930-55-48

e-mail: info@gosstroy.gov.ru

Web: www.gosstroy.gov.ru
Moscow Committee for Architecture and Urban Planning (Moscomarkhitektura)
Triumfalnaya pl.1,

Moscow 125047,
Russian Federation.

tel: +7 495 250-55-20
fax: +7 495 250-20-51
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